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	年　度
	校　種
	講座番号

	平成２９年度
	高
	２１２７


授業改善講座　高　商業

～アクティブ・ラーニングによる課題解決型授業～

１　ねらい　　　　　　　　　　　　　　　　　　
特産品開発や販路開拓における地域の課題を理解するとともに，成功事例，失敗事例をマーケティングの視点から整理する。
そして，地域活性のための逸品創造とパブリシティに関するワークショップから，主体的・対話的で深い学びを実現する学習の在り
方を実践的に学ぶ。
２　対象及び定員　
商業科の授業を担当している教員（講師を含む）（定員１５人）
３　期　日　　９月７日（木），９月８日（金）　　　
４　会　場　　総合教育センター　第１棟３階４研修室　第１棟３階パソコン実習室Ⅲ
　　　　　　　　岐阜市薮田南５－９－１
　　　　　　　　電話　０５８－２７１－３４５６（教育研修課　専門研修係）
                　
５　事前提出資料
　テーマ　：「自校で「マーケティング」「広告と販売促進」「商品開発」等に関する
実践事例」
　様　式　：Ａ４判２枚以内（両面印刷，様式は問わない）
　提出期限：平成２９年８月２３日（水）まで
　提出先　：岐阜県教育委員会　学校支援課　
　提出方法：電子メールに添付して送信してください。
　　　　　　　（送信先：hayashi-takami@pref.gifu.lg.jp ) 
　　　　　　　　なお，研修第１日目に１５部印刷して持参してください。
６　日程と内容
	期　日
	時　刻
	研　修　内　容
	講　師

	第１日
9/7
(木)
	９：３０
９：４０
	【オリエンテーション】
・講座の目的，趣旨，日程説明等
	講座担当者


	
	９：４０

１２：００
	【講義】地域の課題

・日本の現状，地方の現状
・地域課題とイノベーション

・成功事例，失敗事例
・マーケティングによる課題解決
	朝日大学経営学部教授 中畑千弘氏

	
	１３：００

１６：００
	【講義・演習】商品開発ワークショップ
・アイデア創出法
・消費者観察の方法
・商品開発メソッド（デザイン思考）
・「ＴＢＣ」による商品開発とストーリー作り

・消費者によるモニタリングテスト法
	

	第２日
9/8
(金)
	９：３０
１２：００
	【講義・演習】販売促進ワークショップ

・ＰＲ・パブリシティ戦略

・クロスメディア戦略の事例紹介
・クラウドファンディングの活用事例
	朝日大学経営学部教授 中畑千弘氏

	
	１３：００
１５：００
	【【講義】「人的販売」と顧客満足
・「人的販売」の成功事例，人材教育事例
・店舗での販売実習の作り方

・アクティブラーニングの作り方
	

	
	１５：００
１５：３０
１６：００
	【研修のまとめ】
・明日からの実践に役立つまとめの作成

・意見交流
・アンケートの実施等
	講座担当者



□備　考
・欠席，遅刻，早退などの手続きは，総合教育センターＨＰ上の「研修講座に申し込む」→「受講についての案内」のページを参照の上，所定の様式にて届け出てください。
・総合教育センターの研修者用駐車台数は限られています。公共交通機関の利用に御協力願います。

・利用可能日を確認の上，臨時駐車場の利用に御協力願います。

・この講座についての問い合わせや急な遅刻・欠席等の場合は，下記へ連絡してください。

電話　０５８－２７１－３４５６（教育研修課　専門研修係）

平成２８年度 受講者の声





生徒自ら学びたい，学んだことを活用したいと思える講座内容でした。今回学んだ授業展開を基に，生徒の思考力，判断力，表現力の向上につなげたい。











